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COLUMN DOOR HAROLD GERRITSEN

Harold Gerritsen is directeur van A New Link bv, een bureau 

dat bedrijven adviseert, traint en coacht op het snijvlak van 

Oracle en Business. Daarnaast is hij ook zelf deeltijds actief 'in 

het veld', in de rol van Enterprise Architect. Hij is te bereiken 

via harold.gerritsen@anewlink.nl.

Ik weet niet meer wat ik destijds wilde illustreren, maar ik haal-

de het voorbeeld aan toen ik sprak op een seminar in de VS. 

Eerder al had ik het voorbeeld 

gebruikt van ons oer-Neder-

landse Wehkamp. Hoe dit 

bedrijf z’n logistieke proces zo 

goed georganiseerd en geauto-

matiseerd had, dat die kennis als 

bijproduct kon worden ver-

kocht aan andere bedrijven. 

Maar de reacties waren wat 

lauw. De Amerikanen waren 

niet echt geïnteresseerd in een 

of ander postorderbedrijf in 

Nederland. Daarom haalde ik het voorbeeld van Amazon maar 

van stal. Amerikaans bedrijf, altijd goed.

En inderdaad. Dat sloeg beter aan. Ik begon met een Poll om 

te peilen hoeveel mensen hadden gehoord van Cloud 

Computing. Dat viel tegen. En hoeveel mensen daarvan een 

heldere definitie konden geven van Cloud Computing. Toen 

waren de vingers helemáál op één hand te tellen. Maar zoals 

gezegd: dat was in 2005.

Wat me nu nog dagelijks verbaast, is de welhaast ongeïnteres-

seerde houding van veel Nederlandse ondernemers. Vrijwel 

iedereen kent inmiddels de term Cloud Computing, maar zelfs 

veel IT-managers doen het begrip af als Marketing Buzz. Oude 

wijn in nieuwe zakken. En natuurlijk, er zijn zeker leveranciers 

die opeens ‘Cloud oplossingen’ aanboden zonder ook maar iets 

aan hun productaanbod te hebben veranderd. Maar er zijn ook 

echte Cloud-aanbieders. Neem bijvoorbeeld Amazon, één van 

de pioniers.

Om het werken in The Cloud anno 2010 aan den lijve te 

ondervinden heb ik de proef op de som genomen. Voor mijn 

publicatie die ook in deze 

Optimize staat (BPM11g, red.) 

heb ik de volledige Oracle BPM 

stack opgetuigd in The Cloud. 

De client, een schone Windows 

7 laptop met echt 0 bytes 

Oracle programmatuur blijft 

dus schoon. Alles is geïnstal-

leerd op een virtuele computer 

ergens in de wereld, in de data-

centers van Amazon. In regio 

‘US-East-1’, dat weet ik dan nog wel. En wat het kost. Met mijn 

zware 64 bits virtuele server, 60 Gb virtuele schijfruimte en de 

IO’s die ik in m’n eentje weet te produceren, zie ik ongeveer 

$1 per uur van m’n creditcard afgaan. Da’s geen geld. En alleen 

een geoefend oog ziet aan de URL’s van de server dat het alle-

maal draait in The Cloud.

Dus eh…The Cloud is luchtfietserij? Dacht het niet!

In 2005 gebruikte ik voor het eerst het voorbeeld van Amazon dat webdiensten 

aanbood voor Cloud Computing. We zijn inmiddels vijf jaar verder. En echt, er zijn 

anno 2010 nog steeds klanten die beweren dat The Cloud gewoon een buzzword 

is. People, get real!
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